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Symbol

MazoviaEDIH/FundingBox/ D2/01

Czas realizacji

8-12 tygodni

Podmiot
odpowiedzialny

FundingBox Accelerator

Nazwa ustugi

Ustuga doradcza w zakresie Partnerstwa B2B w Transformacji Cyfrowej:
Innowacje dla Wspdlnego Rozwoju

Opis ustugi

Ta ustuga zaprojektowana jest dla firm, ktére sg zainteresowane szybkim
wzrostem w oparciu o model Open Innovation majgcy na celu budowanie
wspotpracy biznesowej i technologicznej z dojrzatymi  partnerami
(korporacjami, firmami rodzinnymi, Srednimi i duzymi przedsiebiorstwami), a
takze szerzeniem wspoétpracy B2B na sciezce transformacji cyfrowe;j.
Przedmiotowa ustuga sktada sie z nastepujacych krokéw i komponentéw:

KROK #1: Komponent dot. WYPRACOWANIA BAZY w zakresie wspoétpracy z
B2B:

e W ramach tego kroku przeprowadzana jest szczegétowa analiza potrzeb i
celéw przedsiebiorstwa w kontekscie wspodtpracy biznesowej typu B2B.
Rozpoczyna sie od identyfikacji obszaréw, w ktérych potencjalna wspotpraca
moze przynies¢ najwieksze korzysci. Nastepnie opracowywana jest
spersonalizowana strategia wspotpracy uwzgledniajgca cele biznesowe,
priorytety i kryteria sukcesu firmy. Celem jest stworzenie solidnej bazy dla
identyfikacji potencjalnych partneréw biznesowych, zgodnie z procesem
opisanym w kolejnym kroku.

KROK #2: Ustuga INNOVATION ROADSHOW tj. intro do przedstawicieli
biznesu:

oW ramach tego kroku organizowane s3 dynamiczne i interaktywne
spotkania, znane jako "Innovation Roadshow", ktdore stanowig doskonatg
okazje do zaprezentowania firmy oraz innowacyjnych rozwigzan. Roadshow
to nie tylko prezentacja produktéw i ustug, ale takze okazja do budowania
relacji z przedstawicielami biznesu prowadzacej do okreslenia modelu
efektywnej wspotpracy B2B.

KROK #3: Asysta w procesie prowadzenia rozméw dot. wspétpracy z

wybranymi partnerami biznesowymi B2B:

o W ostatnim kroku ustugi wsparcia partnerskiego zapewniana jest asysta w
procesie prowadzenia rozméw z wybranymi firmami oraz potencjalnymi
odbiorcami technologii. Celem jest zapewnienie petnego wsparcia w
bezposrednie] interakcji, co bedzie skutkowac skutecznym angazowaniem
partnerow biznesowych oraz realizacje celdw transformacji cyfrowej
przedsiebiorstwa na $ciezce B2B.

Podsumowanie:

Ustuga partnerskiego wsparcia w transformacji cyfrowej przedsiebiorstwa
oferuje kompleksowg pomoc w nawigzywaniu wspdtpracy biznesowej typu
B2B oraz budowaniu relacji z potencjalnymi partnerami. Poprzez analize
potrzeb i celow firmy, tworzona jest spersonalizowana strategia
uwzgledniajgca cele biznesowe i priorytety, a dynamiczne spotkania
"Innovation Roadshow" umozliwiajg prezentacje firmy oraz innowacyjnych
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rozwigzan. Asysta w prowadzeniu rozméw z wybranymi partnerami
biznesowymi zapewnia peftne wsparcie w bezposredniej interakcji,
przyczyniajgc sie do skutecznego angazowania partneréw i osiggania celow
transformacji cyfrowej przedsiebiorstwa w kontekscie wspotpracy B2B.

Dokumenty potwierdzajgce zrealizowanie ustugi:

Materiaty w formie PDF / Miro z sesji roboczych i warsztatowych.
Raport ds. Rozwoju Biznesu: podsumowujgcy wykonane prace wraz z
rekomendacjami i nastepnymi krokami w zakresie rozwoju firmy.

Odbiorca

Ustuga wsparcia skierowana jest do startupdw oraz matych i $rednich
przedsiebiorstw (MSP), ktdre wykazuja potencjat rozwoju firmy. Jest ona
dedykowana przedsiebiorcom poszukujgcym rozwoju na Sciezce B2B, w
oparciu o cyfrowe produkty i modele biznesowe:

Jak wypracowac¢ wtasciwg baze strategiczng i operacyjng dla efektywnej
wspotpracy B2B?

#InnovationB2BStrategy

Jakich partnerdw zidentyfikowac¢, aby dostarczyli wartos¢ sprzedazowa na
Sciezce transformacji cyfrowej?

#InnovationRoadshow

Jak budowaé¢ mape drogowg dla pilotazy B2B, w oparciu o wspotprace z
wybranymi i najlepiej dopasowanymi partnerami biznesowymi?
#PartnershipB2B

Ustuga wsparcia ma na celu poméc przedsiebiorcom w osiggnieciu sukcesu
poprzez odpowiedzi na kluczowe pytania zwigzane z rozwojem i modelem
biznesowym B2B, a takie wypracowanie korzysci biznesowych w efekcie
bezposrednich interakcji i rozmoéw z najlepiej dopasowanymi partnerami.

Minimalne
wymagania do
Swiadczenia ustugi

e Gotowos¢ do korzystania z ustug wsparcia rozwojowego (wymiar czasowy,
dojrzato$¢ biznesowa, motywacja do rozwoju, inne parametry istotne z
punktu widzenia wysSwiadczenia ustugi w okreslonym czasie oraz z
zachowaniem wysokiej jakosci).

e Dostepnos¢ kadry biznesowej w procesie $wiadczenia ustug wsparcia
rozwojowego biznesu.

e Che¢ rozwoju firmy na $ciezce innowacji, w oparciu o wsparcie w obszarze
ustug cyfryzacji / transformacji cyfrowe;.

Szacowana wartos¢ wsparcia: 18.400,00 zt Wartos¢ udzielanej pomocy de minimis: 9.200,00

z
(50% szacowanego kosztu ustugi)
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